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【職務要約】
20年以上にわたり、BtoB業界にて営業を行ってきました。近年は完成車メーカー及び関連部品メーカーへ、車載システムの売込みに携わり、それ以前には通信・産業装置、電子部品なども扱いました。市場リサーチを元に、顧客に対して最適なプランを策定することを得意としており、昨年度は新規開拓した△△社を含め○○億円の売り上げを達成いたしました。マネージャーとしては15人の部下をまとめるとともに、人材育成にも励んでおります。
【職務経歴】
2005年4月～現在　株式会社ABC工業　セールス＆マーケティング部門自動車グループ
1995年4月～2005年3月　DEFエレクトロニクス株式会社　マーケティング部産業機器課

1992年4月～1995年1月　GHI不動産株式会社　××地区チーム営業担当
	【法人営業としての経験】
2005年4月～現在　株式会社ABC工業
事業内容　：　自動車部品などの研究開発・製造・販売　　主要顧客　：　△△社、××社
従業員数　：　2万人　　資本金　：　30億円　　本社所在地　：　東京都　　設立年　：　1945年

	期間
	職務内容

	2010年4月
　～
現在
	セールス＆マーケティング部門自動車グループ　マネージャー　※マネージャー以下15名

	
	■自動車車載システムの開発営業を推進
・市場リサーチを実施し、製品提供先へ最適な開発プランを策定
・ポテンシャルのあるマーケットへの新規開発品戦略・計画作成及びアプローチ
・世界の各拠点における価格・品質・デリバリー等の原案作成

・マネージャーとして、部下の育成を担当
◆実績
・△△社向け室内電装品のシェア60％獲得、売り上げ○○億円（2015年度）

	2005年4月
　　～
2010年5月
	セールス＆マーケティング部門自動車グループ　第1チームリーダー　※リーダー以下5名

	
	■自動車室内制御照明の開発営業を推進
・徹底した顧客リサーチによる開発戦略を策定
◆実績

・××社向け製品にてシェア40％獲得、売り上げ○○～○○億円（2006-2009年度）

	1995年4月～2005年3月　DEFエレクトロニクス株式会社
事業内容　：　電子部品の製造・販売　　主要顧客　：　△△社、××社
従業員数　：　1000人　　資本金　：　120億円　　本社所在地　：　東京都　　設立年　：　1959年

	期間
	職務内容

	2005年4月
　～
現在
	マーケティング部産業機器課　セールスエンジニア

	
	■産業機器部門（通信系、ロボティック・オートメーション、コントローラ）のプランニング、グループ統括、予算の管理。△△社の担当マネージャーとして、自動車室内制御照明の開発営業を推進
・市場リサーチを実施し、製品提供先へ最適な開発プランを策定
◆実績
・業界大手メーカー担当グループリーダーとして、年間○○億円の売り上げを達成
・取り扱い製品のシェア50％達成


【その他の経験】
1992年4月～1995年1月　GHI不動産株式会社　××地区チーム営業担当　職務内容：新築住宅の販売
【保有資格・スキル・語学力】
・TOEIC 820点（海外拠点との折衝、製品プレゼンテーションなど、10年にわたりビジネスで使用）
・Word、Excel、Powerpoint、AccessなどのPCスキル
【志望動機】
前職で海外拠点とのやりとりを行った経験から、よりスピーディに状況の変化に対応できる現地での営業マネジメント業務に興味を持ちました。今後のキャリアを海外で積んでみたいと考え、今回転職を決意しました。貴社がこれから立ち上げようとしている○○地域にはまだまだ自動車の需要が見込め、車載装置のニーズも年々増加しており、大変魅力を感じています。いち早く貴社に貢献できるよう頑張りますので、よろしくお願いします。
【自己PR】
これまで20年以上の間、法人営業の仕事に尽力して参りました。これまでの経験のなかでも、私はとくに相手企業や市場、そして顧客への徹底したリサーチに基づく提案力を強みとしています。この強みによって、前職では自社製品のシェア拡大に勤め、最終的には60%ものシェアを得ることができました。情報収集と分析を徹底することから生まれる提案力は、日本国内のみならず海外でも必ず生かせると考えております。貴社での面接の機会をいただけますよう、よろしくお願い申し上げます。
以上
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