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氏名　転職　太郎
【経歴概略】
大学卒業から9年間にわたり、ABC株式会社にてマーケティング部署での業務を行ってきました。
皮膚科領域チームに属し、主に乾癬治療剤の製品プロモーションプランの作成・実施に携わりました。
各プロモーションのリーダー経験や、イベント業務のディレクションなども経験しています。
	【職務経歴】
2007年4月～現在　ABC株式会社
事業内容　：　医薬品、医薬部外品、医療用具などの製造・販売

従業員数　：　800人　　資本金　：　20億円　　本社所在地　：　大阪府　　設立年　：　1935年

	期間
	職務内容

	2007年4月
　～
2009年3月
	学術企画チーム配属　※リーダー以下4名

	
	■中国・四国地方エリア内の重要顧客における、学術レベルの向上を担当
・エリア内の重要顧客を選定、情報管理

・ドクターとのテレフォンカンファレンスを企画・運営することで、全体の学術レベルの向上に貢献
・担当製品の説明会を開催

	2007年4月
　～
2009年3月
	皮膚科領域チーム配属　※リーダー以下8名

	
	■乾癬治療剤の製品プロモーションプランの作成・実施
・製品の販促材料（ウェブページ、パンフレットなど）の作成。それに伴う打ち合わせ、広告代理店とのやり取りを担当
・ＭＲ教育資材の作成
・病院説明会の開催

	2010年4月
　　～
2011年12月
	皮膚科領域チーム　乾癬治療剤ユニットチーフ就任　※チーフ以下2名

	
	■乾癬治療剤の新製品を上市させるための企画立案、及び各種プロモーション活動のリーダーに就任

・上市達成後、更なる販促活動の促進に注力し、販売実績において前年度比103.4%アップを達成

	2012年1月
　～
現在
	皮膚科領域チーム　▲▲ブランドマネージャー就任　※マネージャー以下3名

	
	■乾癬治療剤の「▲▲」ブランドマネージャーとして、販売戦略の立案・実施
・市場動向調査、分析

・ブランド販促プランの策定に向けたシンポジウムの開催、パンフレットや冊子など宣伝材料の作成、社内MRに向けた教育プログラムを企画など
・コ・プロモーションのパートナー企業との折衝


【保有資格・スキル・語学力】
・薬剤師免許（2008年3月取得）

・TOEIC 700点（文書読解、ビジネスメール、プレゼンテーションが可能）
【志望動機】
前職では、製品への深い知識を持つことはもちろん、ターゲットに直接ヒアリングを行うことで、最適なプロモーションを提案できるよう取り組みました。その結果、前年比103.4％アップという高い販売実績を収めることができました。この経験から、より幅広い顧客をターゲットとした製品のプロモーションを行ってみたいと考え、貴社を志望しております。一人でも多くの顧客に製品を届けるためのお役に立てるよう精進いたします。
【自己PR】
薬剤師免許を取得したバックグランドを活かし、薬学の基礎知識を踏まえた自社製品の強み、弱みを熟慮した上で製品のプロモーションを行っております。薬効からターゲットに最も刺さるキャッチフレーズを洗い出し、プロモーションを提案。顧客が本当に求めているものは何かを理解した販促プラン立案を得意としています。
以上
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